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Unsere Motivation: Professionalisierung

Sowohl in kleinen und mittleren Firmen, aber 
besonders bei Neugründungen und auch in 
öffentlichen Bereichen gibt es Bedarf zur 
Entwicklung und Optimierung von Abläufen 
und Strukturen. 
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Wir möchten dies aufgreifen und zur 
Verbesserung der jeweiligen Kompetenzen 
beitragen – auch in Fällen, in denen 
Beratungshonorare nur begrenzt gezahlt 
werden können.



Unsere Erfahrungen
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•Netzwerk von ehemaligen und aktiven 
Mitarbeitenden aus verschiedenen Unternehmen 
der Metropolregion Rhein-Neckar
•Wissen und Erfahrung in den unterschiedlichsten 

Berufsfeldern
• Expertise in Fachfunktionen, Führung, Strategie 

und Beratung / Coaching

Volker Enders, 
Wirtschaftsingenieur 
& Gründer.

Stefan Gruler, 
Manager und Unter-
nehmensberater. 

Dr. Martin Kühn,
Supply Chain und 
Personalführung.

Dr. Anja Modler-
Spreitzer,
Forschung.

Werner Sottong,
Software und Quali-
tätsmanagement

Gerd Rühle,
Prozessdesign und IT-
Projektmanagement.

Uwe Schick, 
vertriebsunterstützende 
Kommunikation. 

Dr. Hans-Heiner Wüst,
Forschung, IT, 
Geschäftsprozesse und  
Supply Chain.

Martin Klett,
Manager Einkauf 
und Logistik.

Jürgen Kolhof, 
IT und Rech-
nungswesen.



Wen wir erreichen wollen:
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• Profit- und Non-Profit Unternehmen aller Branchen

• Sponsoren und Investoren bei der Analyse und 
Betreuung von Unternehmen

• ... unter Abwägung von ethischen, ökologischen,  
gesellschaftlichen, finanziellen und juristischen 
Aspekten



Ihre möglichen Herausforderungen
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Ich brauche Unterstützung bei 
Organisation, Aufgabendefinition 
und Personalmanagement.

Ich blicke bei Finanzierung, 
Buchhaltung und Finanz-
planung nicht wirklich durch.

Bei Produktion und Beschaffung 
habe ich Wissenslücken. Ich möchte den Vertrieb 

professionell aufbauen.

Welche Rechtsform ist 
für mein Unternehmen 
am besten?

Wie plane ich optimal: 
Zeitmanagement, 
Roadmap, Meilensteine, 
Prioritäten, Ressourcen?

Wo finde ich 
geeignete 
Förderprogramme?

Wie finde ich 
passende Partner?

Habe ich ein adäquates 
Qualitätsmanagement? Schätze ich meinen 

Markt und meine 
Kunden richtig ein?



Entwicklungsphasen und unsere Kompetenzen
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• Idee und Machbarkeitscheck

• Pitch/Plausibilitätscheck und Validierung der Idee

• Business Case-Entwicklung

• Erstellung der Roadmap

• Finanzierung und Sponsoring

• Rollenklärung im Startup

• Umsetzung & Techniken

• Pilot und Prototyping

• Skalierung

• Execution (Produktion, Marketing, Vertrieb, …)

• Verkaufsfähiges Produkt und Service

• Finanzen bis Marketing,
• Produktion bis IT,
• Qualitätsmanagement 

bis Personalführung.

In unserem Team verfügen 
wir über Kompetenzen, die 

alle Entwicklungsphasen 
abdecken.



Let´s work!
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Kontakt@mrut.online
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